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Neue Buchreihe Mandat Campus beleuchtet
Unternehmenswachstum aus wissenschaftlicher Perspektive -
erstes Buch thematisiert Markenbildung am POS von
Systemunternehmen

Dortmund, 25.Juli 2012

Franchisesysteme wie McDonald’s oder Fressnapf, Verbundgruppen wie REWE oder
Intersport, Vertragshiandler wie BMW-Autohduser oder ARAL-Tankstellen, Filialisten wie
Kaiser’s Tengelmann: Sie sind alle Systemunternehmen - und sie wollen alle wachsen. Welche
Stellhebel fiir Wachstum der Point of Sale (POS) von Systemunternehmen bietet, untersucht
der erste Band der neuen Buchreihe ,Mandat Campus”.

Mandat Campus untersucht Wachstumshebel aus wissenschaftlicher Perspektive

Mandat Campus greift Themenstellungen rund um das Unternehmenswachstum aufund
beleuchtet sie unter wissenschaftlichen Gesichtspunkten — im Fokus stehen die
Wachstumshebel im Unternehmen. Jede der eigenstindigen akademischen Arbeiten zeichnet
durch umsetzungsorientierte Hinweise zum Losen unternehmerischer Wachstumsbremsen
aus.

Mandat Campus wird herausgegeben von Prof. Dr. Guido Quelle, der seit 2005 an der SRH
Hochschule fiir Logistik und Wirtschaft in Hamm lehrt. Als geschiftsfiihrender Gesellschafter
der Dortmunder Mandat Managementberatung GmbH unterstiitzt Quelle mit seinem Team
Unternehmen, nachhaltig profitabel zu wachsen. , Der wissenschaftlichen Basis unserer
Beratungsarbeit wollen wir mit Mandat Campus eine eigene Plattform geben”, so der
Wachstumsexperte.

Band 1: mit System zum Wachstum

Im ersten Band der Buchreihe untersucht Verfasserin und Managementberaterin Linda
Vollberg, wie Systemunternehmen am Verkaufspunkt punkten konnen. Hierfiir zeigt sie zehn
Bewertungskriterien auf, die durch ihre direkte Wahrnehmbarkeit als Wachstumshebel am
POS fungieren.

Dazu arbeitet Vollberg die Bedeutung der Marke fiir Systemunternehmen heraus und
identifiziert die zentralen Wachstumshebel fiir Systemgeber und Systemnehmer. Innerhalb
verschiedener Merkmalskategorien leitet sie marken- und marketingbezogene Kriterien zur
Bewertung der Systemleistung am POS ab. Neben rein monetéaren Faktoren liegt der Fokus auf
qualitativen Stellhebeln aus Kundensicht, die am Verkaufspunkt erlebt oder erkannt werden
konnen.

Sowohl Vorstand und Geschiftsleitung von Systemunternehmen als auch Fachleute aus
Marketing und Vertrieb werden in diesem Buch fiindig. Anschauliche Erklarungen,
Praxisbeispiele und nutzwertige Abbildungen erweitern den Blick auf den aktuellen Stand der
Forschung um die Umsetzungsperspektive.

Guido Quelle (Hrsg.), Linda Vollberg (Verfasserin):

Markenbildung von Systemunternehmen am POS als Stellhebel fiir profitables Wachstum -
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Prof. Dr. Guido Quelle ist seit mehr als 20 Jahren Unternehmer. Als Berater, Autor, Redner und
Experte flir profitables Wachstum unterstiitzt er aktive Unternehmenslenker dabei, ihre
Unternehmen aufnachhaltiges Wachstum zu trimmen. Sein aktuelles Buch , Profitabel wachsen -
Wie Sie interne Bremsen l6sen und lhrem Unternehmen neuen Schub geben” erschien im
September 2011 bei Gabler. Quelle ist als erster Européer Mitglied der Million Dollar
Consultant® Hall of Fame und Honorarprofessor an der Hochschule fiir Logistik und Wirtschaft,
Hamm.

Die Mandat Managementberatung GmbH, Dortmund, unterstiitzt ihre Klienten seit iiber 20
Jahren dabei, profitabel zu wachsen. Zu den mehr als 120 deutschen und multinationalen
Klienten gehoren ANZAG, Deutsche Post, DHL, Hornbach, Mercedes-Benz, Volkswagen oder
die Erasmus Universitit Rotterdam sowie zahlreiche mittelstindische Unternehmen.
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