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Unternehmenswachstum ist kein Projekt, sondern ein Prozess. Mit dieser Erfahrung und
Uberzeugung leitet Wachstumsexperte Prof. Dr. Guido Quelle die Mandat Telekonferenzen,
zu denen aktuell das dritte Buch erschienen ist. Die im Jahr 2011 durchgefiihrten
Telekonferenzen stehen unter dem Titel ,Wachstum: Kein Foto - ein Film"”.

Acht Gespriache mit hochkaritigen Partnern finden ihren Abschluss in einem persénlichen
Wachstumsbeitrag Quelles:

1. Das Wachstum im Hause: Gespriach mit Achim Hohorst, Vorstand Vertrieb, eQ-3

2. Die Bankund das Wachstum: Gespriach mit Uwe Samulewicz, Vorsitzender des
Vorstandes, Sparkasse Dortmund

3. Wachstumsmotor Logistik: Jeder macht, was er am besten kann: Gesprach mit Dr.
Michael Kluger, Vorstand Logistik, Schenker Deutschland

4. Wachstum am POS - weit entfernt vom Zufall: Gesprach mit Hugo Reissner,
Geschiftsfithrender Gesellschafter RRPOS + Vertrieb

5. Rapides Wachstum - von der Uni zum Know-how-Fiihrer: Gesprach mit Dr. Gero
Presser, Geschiftsfiihrender Gesellschafter QuinScape

6. Zeitarbeit - Einsichtin einen Wachstumsmotor: Gesprach mit Dr. Dieter Traub,
Geschiftsfithrer/ CEO Orizon

7. Wachstum bewirken - die Wirtschaftsforderung als Wachstumspartner: Gesprach mit
Udo Mager, Geschiftsfithrer Wirtschaftsforderung Dortmund

8. Weltweit wachsen - verantwortlich handeln: Gesprach mit Hans Andersson, Country
Manager South Korea, H&M-Gruppe

9. Der Turbostartins neue Jahr - Wie Sie Thr personliches Wachstum wirksam planen

»Mitdem Buch erreichen wir auch diejenigen, die das Lesen dem Live-Reinschalten oder
Mitschnitt-Horen vorziehen. Zudem kann der Leser spontan in ein Thema hineinblittern und
sich darin vertiefen”, erldutert der Herausgeber und Mandat-Geschiftsfithrer. Wie die Live-
Teilnehmer der Telekonferenz erhalten die Leser der Buchversion sofort anwendbare
Anregungen fiir ihren Berufsalltag. Die praxisorientierte Gesprachsfiihrung macht die
Telekonferenz und somit das Buch zu einem autodidaktischen Hilfsmittel, um das eigene
Managementwissen iiber profitables Wachstum zu vertiefen.

Das Buch enthilt die Mitschriften der Original-Aufzeichnungen. Zur besseren Lesbarkeit
wurden einzelne Passagen redigiert.
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Telekonferenzen als besonderer Form des fachlichen Austauschs. Die Impulsvortrage und
Gespriche am Telefon richten sich an Unternehmer, Vorstinde, Geschiftsfithrer und seniorige
Fihrungskrifte. 2013 trégt die Telekonferenz-Reihe den Titel , Formel 1 statt Linienbus - Neun
Bausteine fiir profitables Wachstum®”. Weitere Informationen unter
www.mandat.de/de/menu/produkte/telekonferenzen

Der Herausgeber

Prof. Dr. Guido Quelle ist seit mehr als 20 Jahren Unternehmer. Als Berater, Autor, Redner
und Experte fiir profitables Wachstum unterstiitzt er aktive Unternehmenslenker dabei, ihre
Unternehmen auf nachhaltiges Wachstum zu trimmen. Der geschiftsfiihrende Gesellschafter
der Mandat Managementberatung hat mehr als 300 Fachartikel und zw6lf Biicher geschrieben
und herausgegeben, zuletzt , Profitable Growth: Release Internal Growth Brakes and Bring
Your Company to the Next Level” (Springer, 2012). Die deutsche Fassung , Profitabel
wachsen” erschien bei Gabler. Quelle ist als erster Europder Mitglied der Million Dollar
Consultant® Hall of Fame und seit 2010 Honorarprofessor an der Hochschule fiir Logistik
und Wirtschaft, Hamm.

* % %

Abdruck/Verwendung rechtefrei. Rezensionsexemplare per E-Mail abrufbar. Buchcover (©
Mandat Managementberatung, Foto: iStock - selimaksan) sowie Foto Prof. Dr. Guido Quelle (©
Mandat Managementberatung) unter www.mandat.de/de/menu/presse-raum/photos-und-
downloads/profile

* % %

Die Mandat Managementberatung GmbH, Dortmund, unterstiitzt ihre Klienten seit {iber 20
Jahren dabei, profitabel zu wachsen. Zu den mehr als 120 deutschen und multinationalen
Klienten gehoren ANZAG, Deutsche Post, DHL, Hornbach, Mercedes-Benz, Volkswagen oder
die Erasmus Universitit Rotterdam sowie zahlreiche mittelstindische Unternehmen.
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